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Opslagloodsen overvol met kleding,
elektronica en meubels: de klant
profiteert

ijnen en of dsen puilen uit met goederen. Dat kan nog wel

eens goed nieuws zijn voor consumenten.

Logistiek dienstverleners weten inmiddels bijna niet meer waar ze de
voorraden van de klanten moeten laten. De opslaglocaties zitten vaak voor
meer dan 90 procent vol. ,Het heeft een enorme impact op de dagelijkse gang
van zaken”, zegt Tom Vink, directeur van TOP Companies, een logistiek bedrijf
uit Spijkenisse. Een bezetting van 80 tot 90 procent wordt als ideaal gezien,
maar met zijn bedrijf zit hij nu al tijden hoger 95 procent. ,,We kopen extra
ruimte in, iedereen is op zoek.”

KLG Europe uit Venlo is zelfs over de grens op zoek naar opslagloodsen. ,,De
bezettingsgraad tikt de 90 procent aan. Producten gaan er moeizaam uit”,
aldus bestuursvoorzitter Erik Loijen.

Het beeld wordt bevestigd door een rapport van het internationale
vastgoedadviesbureau CBRE: het aanbod van Europese logistieke ruimte is
gedaald tot een historisch laag punt.

Eris een groep consumenten die erg hewust
shopt en op de prijs let. Die consumenten
kunnen gaan profiteren

Prijsbewust

De vraag naar opslag blijft toenemen, is de verwachting. Dat kan goed nieuws
betekenen voor consumenten, stelt lector stadslogistiek Walther Ploos van
Amstel. ,,Als magazijnen overvol liggen, kunnen bedrijven in paniek raken, en
snel aan de prijsknop draaien om de vraag te vergroten. Er is een groep

consumenten die erg bewust shopt en op de prijs let. Die consumenten kunnen

gaan profiteren.” Hij denkt bijvoorbeeld aan keukenspullen, kleding en
meubels.

De overvolle magazijnen zijn het gevolg van een ongelukkige samenloop van

omstandigheden voor leveranciers: door corona raakten de aanvoerlijnen danig
verstoord. Spullen kwamen niet aan of, met grote vertraging. ,,En consumenten

kochten juist meer dan voorheen”, zegt Albert Jan Swart, sectorbanker
industrie bij ABN Amro. ,.ledereen zat thuis en kocht elektronica en
bijvoorbeeld meubels om de werkplek thuis in te richten.”

Bedrijven en winkels speelden in op
die vraag en kochten meer in. Omdat
de aanvoer onzeker was bestelden
ze extra, om zeker te zijn dat er
spullen kwamen. Maar net nu
bedrijven en winkels grote voorraden
hebben. neemt de vraaa af.
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Consumenten geven nu meer geld
uit aan diensten, zoals vakanties of A

bezoekjes aan de horeca. De

verwachting is dat de vraag de

komende tijd verder afneemt door onder meer de hoge inflatie en een
dreigende economische recessie.

Die afnemende vraag en toenemende voorraadkosten vormen samen geen
prettige combinatie voor een bedrijf of winkel. En dat betekent dat de winkels in
actie moeten komen. Swart: , Ik verwacht dat de producten binnenkort tegen
lagere prijzen weg moeten. Dat zie je nu al in de VS gebeuren. Walmart is daar
al begonnen met het afprijzen van spullen om ervan af te komen. En de VS
lopen in dit opzicht wat voor op Europa.”

Wandelschoenen

Normaal zijn bedrijven en winkels juist voorzichtig met het aanleggen van
voorraden. Die worden vaak met krediet gefinancierd. De afgelopen jaren was
de rente praktisch nul, dus vielen de voorraadkosten wel mee. ,,Maar nu is de
rente 3 tot 5 procent”, zegt Swart. ,,Dat betekent dat voorraad aanhouden duur
is en daarom willen bedrijven ervan af.”

De productie van fietsen was jaren verstoord,
terwijl er grote vraag naar fietsen was. Nu
wordt er volop geproduceerd, maar is er veel
minder vraag naar fietsen

De gewijzigde vraag heeft veel bedrijven verrast. , Ik sprak onlangs met een
winkelketen die heel veel wandelschoenen op voorraad heeft. Daar was heel
veel vraag naar tijdens de lockdowns. Deze schoenen waren besteld toen de
vraag nog groot was, maar ze zijn pas onlangs geleverd”, geeft Swart als
voorbeeld.

En het gaat niet alleen om schoenen. De opslagloodsen puilen ook uit met
elektronica, meubels en textiel. ,,Elektronica en meubels zijn dure voorraad”,
aldus Swart.

Uitverkoop zou goed kunnen gaan spelen in de fietsenbranche, denkt ING-
analist Dirk Mulder. ,,De productie van fietsen was jaren verstoord, terwijl er
grote vraag naar fietsen was. Nu wordt er volop geproduceerd, maar is er veel
minder vraag naar fietsen. Dat zorgt voor een grote voorraad.” Ook de
meubelwinkels zien de omzet teruglopen. ,,Goedkope spullen als een krukje of
een vaas lopen nog wel”, ziet Mulder. ,Maar de duurdere spullen lopen
minder.”

Swart wijst er op dat juist meubels duur in voorraad zijn. ,,Die nemen een boel
ruimte in.” Hij ziet daar kans dat er straks met kortingen verkocht moet worden.

Je producten dumpen is nu het domste wat je
kunt doen. Het kost je je merknaam en de klant
zal die lage prijs onthouden

Dom

Walter Ploos van Amstel zou merken niet adviseren om snel tot uitverkoop over
te gaan. ,,Je producten dumpen is nu het domste wat je kunt doen. Het kost je
je merknaam en de klant zal die lage prijs onthouden. Het is slimmer om op
een andere manier meer vraag te creéren. Kijk naar Apple dat met marketing
van de iPhone 14 de concurrent omver blaast.”

Twee zaken zijn van belang, volgens Mulder van ING. , Hoe is de financiéle
positie van een bedriji? Is je liquiditeitspositie goed - dus kun je de voorraad
financieren - dan kun je het een tijdje uitzingen als winkel. Maar is die slecht,
dan moet je sneller verkopen om cash te krijgen.”

Dat is ook wat Tom Vink van TOP Companies denkt: ,,Stel: je bent een klein
tuincentrum en je hebt nog 25 tuinsets staan die zijn ingekocht voor het hoge
zeevrachttarief. Je kunt ze niet meer met winst verkopen, en je weet dat de
concurrentie nu producten laat aankomen voor een aanzienlijk lager tarief, dan
wil je er toch van af.”
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Wil je op de hoogte blijven van handige tips om met je geld om te gaan en
geinspireerd raken hoe anderen hun financién regelen? Volg ons dan op
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